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Datos maestros

Compra en unidades de medida diferentes a las ventas
En el negocio diario, puede suceder que su proveedor utilice una unidad de medida diferente a la que usted utiliza en
las ventas. Esto puede generar confusión entre el representante de ventas y el de compras e incluso hacer que pierda
mucho tiempo en la conversión de medidas. Afortunadamente, en Odoo, puedes manejar diferentes unidades de
medidas entre ventas y compras con mucha facilidad. Tomemos los siguientes ejemplos:

1. Compra agua de un proveedor. El proveedor es estadounidense y vende su agua en galones. Sin embargo,
sus clientes son europeos. Por lo tanto, le gustaría ver las cantidades de sus compras expresadas en galones
y las cantidades vendidas en litros.

2. Compra cortinas de un proveedor. El proveedor le vende las cortinas en rollo unitario y usted vende las
cortinas en metros cuadrados.

Configuración
Instalar módulos de compra y venta
El primer paso es asegurarse de que las aplicaciones Ventas y Compras estén instaladas correctamente.

Habilite la opción Unidad de medidas
Ingrese al módulo de compra, seleccione Configuración ‣ Configuraciones y marque la casilla Algunos productos
pueden venderse / comprarse en diferentes unidades de medida (avanzadas).

Especificar unidades de medida de compra y venta
Unidades de medida estándar
Tomemos las clásicas unidades de medida existentes en Odoo como primer ejemplo. Recuerde que las diferentes
unidades de medida entre ventas y compras necesariamente deben compartir la misma categoría. Las categorías
incluyen: unidad, peso, tiempo de trabajo, volumen, etc.

Consejo
Es posible crear su propia categoría y unidad de medida si no es estándar en Odoo (consulte el capítulo siguiente).
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Supongamos que compramos agua a nuestros proveedores en galones y la vendemos a nuestros clientes en litros.
Entramos en el módulo de compra seleccionamos Comprar ‣ Productos. Cree su propio producto o seleccione uno
existente. En la información general de los productos tiene la posibilidad de seleccionar la Unidad de medida (se
utilizará en ventas, inventario) y la Unidad de medida de compra (para compra).

En este caso, seleccione Litros para Unidad de medida y Galones para Unidad de medida de compra.

Cree su propia unidad de medida y categoría de unidad de medida
Tomemos ahora nuestro segundo ejemplo (usted compra cortinas a un proveedor, el proveedor le vende las cortinas
en el rollo unitario y usted vende las cortinas en metros cuadrados).

Las dos medidas forman parte de dos categorías diferentes. Recuerde, no puede relacionar una medida existente de
una categoría con una medida existente de otra categoría. Por lo tanto, primero tenemos que crear una categoría de
medida compartida en la que ambas unidades tengan una relación de conversión.
Para hacerlo, ingrese a su módulo de ventas y seleccione Configuración ‣ Productos ‣ Unidad de medida. Cree una
nueva unidad de Categoría de medida seleccionando la lista desplegable y haciendo clic en crear y editar (vea la
imagen a continuación).
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Crea una nueva unidad de medida. En este caso, nuestra categoría se denominará Computación entre categorías.

El siguiente paso es crear las unidades de medida Rollos y Metro cuadrado y vincularlas a la nueva categoría. Para
hacerlo, ingrese a su módulo de compra y seleccione Configuración ‣ Productos ‣ Unidades de medida. Crea dos
nuevas unidades:

● La unidad de rollo que forma parte de la categoría de cálculo entre categorías y es el tipo de unidad de
referencia (ver imagen a continuación). El tipo Unidad de referencia es la medida establecida como referencia
dentro de la categoría. Lo que significa que otras medidas se convertirán en función de esta medida (ej: 1 rollo
= 10 metros cuadrados, 2 rollos = 20 metros cuadrados, etc.).

● Para el metro cuadrado, especificaremos el de cortina. Por tanto, será necesario especificar que, como tipo,
el metro cuadrado es mayor que la unidad de referencia. La relación más grande es como .1 Roll = 10
square meters10one Roll = 10 square meters
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Ahora es posible ingresar metros cuadrados como unidad de medida y un rollo como unidad de medida de compra
en el formulario de producto.

Establecer varios proveedores en un producto
Si tiene la necesidad de comprar a varios proveedores para un producto, Odoo puede permitirle vincularlos
directamente con un solo producto.

Agregar proveedores en un producto
Para usar esta función, vaya a Compras ‣ Productos, luego seleccione un producto. Desde allí, puede agregar
proveedores existentes a su producto o crear uno nuevo sobre la marcha. Tenga en cuenta que cada vez que se
compra el producto a un nuevo proveedor, Odoo vinculará automáticamente el contacto y el precio con el producto.
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Agregue precio y cantidad, así como un período de validez
Cuando agrega un proveedor a un producto, puede agregar el nombre y el código del producto del proveedor, así
como establecer la cantidad mínima, el precio y el período de validez.

Consejo
Esta característica de Odoo también funciona con variantes de sus productos, como una camiseta en diferentes
tamaños.

Importar listas de precios de proveedores
Es clave para las empresas poder importar listas de precios de proveedores para mantenerse al día sobre los precios
de los productos.

Configuración
Para que esta función funcione, vaya a Compras ‣ Configuración ‣ Configuración y marque la casilla frente a "Listas de
precios de proveedores".
No olvide guardar su configuración en la esquina superior izquierda.
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Importar una lista de precios
Para importar, vaya a Comprar ‣ Listas de precios de proveedores
Cargue su archivo, luego puede verificar si todo está correcto antes de hacer clic en importar.
Vea a continuación una plantilla de las columnas utilizadas.

Importar listas de precios de proveedores
Es clave para las empresas poder importar listas de precios de proveedores para mantenerse al día sobre los precios
de los productos.

Configuración
Para que esta función funcione, vaya a Compras ‣ Configuración ‣ Configuración y marque la casilla frente a "Listas de
precios de proveedores". No olvide guardar su configuración en la esquina superior izquierda.

Importar una lista de precios
Para importar, vaya a Comprar ‣ Listas de precios de proveedores. Cargue su archivo, luego puede verificar si todo
está correcto antes de hacer clic en importar. Vea a continuación una plantilla de las columnas utilizadas.
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Vendor,Product Template,Vendor Product Name,Vendor Product Code,Price,Minimal Quantity,Start Date,End Date,Delivery Lead Time

ASUSTeK,iMac,"Apple iMac 27""",ART439872,1299,5,,,2

Camptocamp,iMac,"Apple iMac 27""",IT98764,1399,1,,,4

ASUSTeK,"Switch, 24 ports",Bluetek Switch,ART439456,66,,,,4

ASUSTeK,Datacard,LS DC02,ART672098,35,,,,5

ASUSTeK,Laptop Customized,Asus ROG CS,ART439870,3300,,01/01/2018,12/31/2018,10

ASUSTeK,"Mouse, Wireless",Logitech G950,ART859562,12.5,,,,3

ASUSTeK,iPad Mini,Apple iPad Mini 32GB,ART547892,750,,01/01/2018,05/05/2018,3

Solicitud de cotización y órdenes de compra

Crear una solicitud de cotización
Se utiliza una Solicitud de cotización (RFQ) cuando planea comprar algunos productos y desea recibir una cotización
para esos productos. En Odoo, la Solicitud de cotización se utiliza para enviar su lista de productos deseados a su
proveedor. Una vez que su proveedor haya respondido a su solicitud, puede optar por seguir adelante con la oferta y
comprar o rechazar la oferta.

Configuración
Crear una solicitud de cotización
En el módulo Compras, abra Compra ‣ Solicitudes de cotización y haga clic en Crear.
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Seleccione su proveedor en el menú Proveedor o créelo sobre la marcha haciendo clic en Crear y editar. En el
campo Fecha del pedido, seleccione la fecha a la que desea proceder al pedido real.
En Productos, haga clic en Agregar un artículo. Seleccione el producto que desea pedir en el menú Producto.
Especifique la Cantidad insertando el número y seleccionando la unidad de medida. En el campo Precio unitario,
especifique el precio que le gustaría que le ofrezcan (también puede dejar el campo en blanco si no sabe cuál debería
ser el precio) y agregue la fecha de entrega esperada en el campo Fecha programada. Haga clic en Guardar, luego
Imprimir RFQ o Enviar RFQ por correo electrónico (asegúrese de especificar una dirección de correo electrónico
para este proveedor o ingrese una nueva).
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Después de hacer clic en Enviar, notará que el estado de la RFQ cambiará de Borrador a RFQ Enviado.

Una vez que su proveedor haya respondido con una oferta, actualice el RfQ haciendo clic en Editar para ajustar la
cotización (precios, impuestos, plazo de entrega esperado, condiciones de pago, etc.), luego haga clic en Guardar
para emitir una orden de compra. Para continuar con el pedido, haga clic en Confirmar pedido para enviar el pedido
al proveedor. El estado de la RFQ cambiará a Orden de compra.

El estado de la RFQ cambiará a ORDEN DE COMPRA. Las pestañas en la esquina superior derecha del pedido
mostrarán 1 envío y 0 factura.

Control de facturas
Con Odoo, puede definir una configuración para ayudar a controlar sus facturas. Bill Control le permite elegir si el
proveedor le envía la factura antes o después de que reciba la mercancía.
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Configuración
Para que esta función funcione, vaya a Compras ‣ Configuración ‣ Configuración y seleccione de qué manera desea
controlar sus facturas.

Cambiar la política de control
Si bien la configuración anterior será su método predeterminado de control de facturas, siempre puede seleccionar de
qué manera desea facturar su producto en la página de cada producto en la pestaña Comprar. Es posible que desee
utilizar diferentes configuraciones para diferentes tipos de productos.

Verifique su factura de proveedor
Si aún no recibió ninguno de sus productos en la Orden de compra en la pestaña Envío,

Dependiendo de la política de facturación definida anteriormente. Si se supone que se le facturará en función de la
cantidad pedida, Odoo le sugerirá una factura por la cantidad de unidades pedidas. Si se supone que se le facturará
en función de las cantidades recibidas, Odoo le sugerirá una factura por 0 como se muestra arriba.
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Controlar el producto recibido (total y parcialmente)
La aplicación de Compras le permite administrar sus órdenes de compra, controlar los productos a recibir y controlar
las facturas de los proveedores. Si desea tener bajo control las previsiones y las recepciones de productos, lo primero
que debe hacer es implementar el proceso de compra de Odoo. Saber lo que se ha comprado es la base para
pronosticar y controlar las recepciones.

Configuración
Instale las aplicaciones de Compra e Inventario
Empiece por instalar la aplicación Comprar desde el módulo Aplicaciones. Esto activará automáticamente la
instalación de la aplicación Inventario (entre otras), que se requiere con la Compra.

Crear productos
Luego, debe crear los productos que desea comprar. Vaya a la aplicación Comprar, luego Comprar ‣ Productos y
haga clic en Crear.

Al crear el producto, el campo Tipo de producto es importante:
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● Disponible y consumible: los productos deben recibirse en el inventario.
● Servicios y productos digitales (solo cuando la aplicación de comercio electrónico está instalada): no hay

control sobre lo que recibe o no.

Consejo
Siempre es bueno crear un producto Misceláneo para todos los productos que compraste con poca frecuencia y para
los cuales no deseas administrar las existencias o tener estadísticas de compra / venta. Si crea un producto de este
tipo, le recomendamos que configure su campo de tipo de producto como Servicio.

Control de recepción de productos
Compra de productos
Desde la aplicación de compra, cree una orden de compra con algunos productos. Si el proveedor le envió una orden
de venta o una cotización, coloque su referencia en el campo Referencia del proveedor. Esto le permitirá hacer
fácilmente la correspondencia con la orden de entrega más adelante (ya que la orden de entrega probablemente
incluirá la referencia del proveedor de su orden de venta).

Recibir productos
Si compró bienes físicos (productos almacenables o consumibles), puede recibir los productos desde la aplicación
Inventario. Desde el panel de Inventario, debería ver un botón X Para recibir, en la casilla de recibo del almacén
relacionado.

Haga clic en este botón y accederá a una lista de todos los pedidos en espera para este almacén.
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Si tiene muchos pedidos en espera, puede usar la barra de filtro para buscar el Proveedor (también llamado Socio en
Odoo), el producto o el documento de origen, que es la referencia de su pedido de compra. Puede abrir el documento
que coincida con la orden de entrega recibida y procesar todas las líneas que contiene.

Puede validar todo el documento a la vez haciendo clic en el botón Validar o puede controlar todos los productos, uno
por uno, cambiando manualmente la cantidad de Listo (lo que realmente se recibió). Cuando una línea es verde,
significa que la cantidad recibida coincide con lo esperado.

Nota
Si trabaja con lotes o números de serie, no puede establecer la cantidad procesada, pero debe proporcionar todos los
lotes o números de serie para registrar la cantidad recibida.

Cuando valides la recepción, si has recibido menos productos que la demanda inicial, Odoo te pedirá permiso para
crear un pedido pendiente.

Si planea recibir el producto restante en el futuro, seleccione Crear pedido pendiente. Odoo creará nuevos
documentos para los productos en espera. Si elige Sin pedido pendiente, el pedido se considera cumplido.
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Bloquear una orden de compra
Una vez que se confirma un pedido, puede bloquearlo para evitar que se realicen más modificaciones.

Configuración
Para que funcione esta función, vaya a compras ‣ ‣ Configuración ‣ ‣ Configuración y activar el bloqueo de pedidos
confirmados función

Bloquear un pedido
Mientras trabaja en una orden de compra, cuando la confirma, puede bloquear la orden evitando cualquier
modificación adicional en el documento.

Nota
Puede desbloquear el documento si necesita realizar cambios adicionales.

Cancelar una orden de compra
Debido a malentendidos, errores humanos o cambios de planes, en ocasiones es necesario cancelar las órdenes de
compra enviadas a los proveedores. Odoo le permite hacerlo, incluso si algunos o incluso todos los productos pedidos
ya llegaron a su almacén. Primero tomaremos como ejemplo el caso en el que pides 3 iPad mini que aún no han
llegado en tus transferencias. Como se requiere la instalación de la aplicación de inventario cuando se usa el módulo
de Compras, también es interesante ver el caso de bienes entregados parcialmente que desea cancelar.

Crear una orden de compra
El primer paso para crear una orden de compra es crear una solicitud de cotización (RFQ) desde el menú Compras
‣ Compra ‣ Solicitudes de cotización. Confirme su RFQ para tener una orden de compra confirmada
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Cancelar su orden de compra
Caso de uso 1: aún no recibió sus productos
Si confirmó su orden de compra y aún no recibió sus productos, simplemente puede cancelar la orden de compra
haciendo clic en el botón cancelar.

Odoo cancelará automáticamente los envíos pendientes relacionados con esta orden de compra y la barra de estado
cambiará de Orden de compra a Cancelada.

Caso de uso 2: mercancías entregadas parcialmente
En este caso, 2 de los 3 iPad Mini llegaron antes de que debiera cancelar la orden de compra.

Registrar bien recibido y cancelar pedido atrasado
Lo primero que habrá que hacer será registrar la mercancía recibida y cancelar la llegada del tercer iPad Mini que
todavía se supone que se enviará. Desde la orden de compra, haga clic en Recibir productos y, en la línea de
pedido del iPad Mini, cambie manualmente las cantidades recibidas en la columna Listo.
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Nota
Para obtener más información, consulte Controlar el producto recibido (total y parcialmente)

Al hacer clic en Validar, Odoo le advertirá que ha procesado menos productos que la demanda inicial (2 en lugar de 3
en nuestro caso) y le pedirá permiso para crear un pedido pendiente.

Haga clic en Sin pedido pendiente para cancelar el suministro del producto restante. Notará que la cantidad a recibir
se ha modificado en consecuencia y, por lo tanto, el estado de entrega ha cambiado a Hecho.
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Crear transferencia inversa
Ahora, debe devolver el iPad Minis que recibió a la ubicación de su proveedor. Para hacerlo, haga clic en el botón
Revertir del mismo documento. Aparecerá una ventana de transferencia inversa. Ingrese la cantidad a devolver y la
ubicación correspondiente y haga clic en Devolver.

Procese el envío de devolución y controle que el movimiento de existencias sea de su stock a la ubicación de su
proveedor.
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Cuando se realiza la transferencia inversa, el estado de su orden de compra se configurará automáticamente como
hecho, lo que significa que su orden de compra se canceló por completo.

Solicite la aprobación de los gerentes para pedidos costosos
En caso de compras costosas, es posible que desee la aprobación de un gerente para validar los pedidos, Odoo le
permite configurarlo fácilmente.

Configuración
Para que esta función funcione, vaya a Compras ‣ Configuración ‣ Ajustes y active la función Aprobación de pedidos.
Desde allí también puede establecer la cantidad mínima requerida para activar esta función.

Crear una nueva solicitud de cotización
Mientras trabaja en una nueva RFQ, si el pedido lo realiza un usuario y no un gerente y el monto del pedido es
superior al monto mínimo que especificó, se introducirá un nuevo estado de aprobación en el proceso.

Aprobar el pedido
Si es un administrador de compras, ahora puede ir a la orden de compra y aprobar la orden si todo está bien. Dándote
el control total de lo que tus usuarios pueden o no pueden hacer. Una vez aprobada, la orden de compra sigue el
proceso normal.
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Analizar el desempeño de mis proveedores
Si su empresa compra regularmente productos de varios proveedores, sería útil obtener estadísticas sobre sus
compras. Hay varias razones para rastrear y analizar el desempeño de su proveedor:

● Puede ver qué tan dependiente de un proveedor es su empresa;
● puede negociar descuentos en los precios;
● Puede consultar el tiempo medio de entrega por proveedor;
● Etc.

Por ejemplo, un revendedor de productos de TI que emite docenas de órdenes de compra a varios proveedores cada
semana puede querer medir para cada producto el precio total pagado por cada proveedor y el retraso en la entrega.
Los conocimientos recopilados por la empresa le ayudarán a analizar, pronosticar y planificar mejor sus pedidos
futuros.

Configuración
Instalar el módulo de gestión de compras
Desde el menú Aplicaciones, busque e instale el módulo Gestión de compras.

Emitir algunas órdenes de compra
Por supuesto, para analizar el desempeño de sus proveedores, debe emitir una Solicitud de cotizaciones (RFQ) y
confirmar algunas Órdenes de compra.

Analizando a sus proveedores
Genere informes flexibles
Tiene acceso a las actuaciones de sus proveedores en el menú Informes. De forma predeterminada, el informe agrupa
todas sus órdenes de compra en una tabla dinámica por precio total, cantidad de producto y precio medio para
cada mes y para cada proveedor. Con solo acceder a este informe básico, puede obtener una descripción general
rápida de su rendimiento real. Puede agregar muchos datos adicionales a su informe haciendo clic en el icono
Medidas.
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Consejo
Al hacer clic en los iconos + y -, puede desglosar hacia arriba y hacia abajo su informe para cambiar la forma en que
se muestra su información. Por ejemplo, si quiero ver todos los productos comprados para el mes actual, necesito
hacer clic en el icono + en el eje vertical y luego en "Productos".

Dependiendo de los datos que desee resaltar, es posible que deba mostrar sus informes en una vista más visual.
Puede transformar su informe con solo un clic en 3 vistas de gráficos: un gráfico circular, un gráfico de barras y un
gráfico de líneas : estas vistas son accesibles a través de los iconos resaltados en la captura de pantalla a
continuación.
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Nota
A diferencia de la tabla dinámica, un gráfico solo se puede calcular con una medida dependiente y una independiente.

Personalizar informes
Puede personalizar fácilmente sus informes de compra en función de sus necesidades. Para hacerlo, use la vista de
búsqueda avanzada ubicada en el lado derecho de su pantalla, haciendo clic en el icono de la lupa al final del botón
de la barra de búsqueda. Esta función le permite resaltar solo los datos seleccionados en su informe. La opción de
filtros es muy útil para mostrar algunas categorías de datos, mientras que la opción Agrupar por mejora la legibilidad
de sus informes. Tenga en cuenta que puede filtrar y agrupar por cualquier campo existente, lo que hace que su
personalización sea muy flexible y potente.

Consejo
Puede guardar y reutilizar cualquier filtro personalizado haciendo clic en Favoritos en la vista de búsqueda
avanzada y luego en Guardar búsqueda actual. El filtro guardado será accesible desde el menú Favoritos.
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Determine cuándo pagar la factura de un proveedor con igualación
de 3 vías
En algunas industrias, es posible que reciba una factura de un proveedor antes de recibir los productos solicitados. Sin
embargo, es posible que no desee pagarlo hasta que se hayan recibido los productos. Para definir si la factura del
proveedor debe pagarse o no, puede utilizar lo que llamamos concordancia de 3 vías. Se refiere a la comparación de
la información que aparece en la Orden de Compra, la Factura del Proveedor y el Recibo. La combinación de 3 vías le
ayuda a evitar pagar facturas de proveedores incorrectas o fraudulentas.

Configuración
Para que esta función funcione, vaya a Compras ‣ Configuración ‣ Ajustes y active la función de coincidencia de 3 vías

¿Debo pagar la factura del proveedor?
Con la función activada, aparecerá una nueva línea Debería pagarse en la factura del proveedor en la pestaña Otra
información. De esa manera, Odoo le permite saber fácilmente si debe pagar la factura del proveedor o no.

Consejo
El estado lo define automáticamente Odoo. Sin embargo, si desea definir este estado manualmente, puede marcar la
casilla Forzar estado y luego podrá establecer manualmente si la factura del proveedor debe pagarse o no.

Generar advertencias en órdenes de compra.
La función Advertencias le permite generar advertencias o mensajes de bloqueo en órdenes de compra basados   en
un proveedor o un producto.Por ejemplo, si a menudo tiene un problema con un proveedor, es posible que desee
generar una advertencia cuando compre a ese proveedor. Si un producto está a punto de ser descontinuado, es
posible que desee generar un mensaje de bloqueo en la orden de compra.

Configuración
Para que esta función funcione, vaya a Compras ‣ Configuración ‣ Ajustes y active la función Advertencias.

Agregar una advertencia a un proveedor
Cuando activa la función, obtiene una nueva opción en la pestaña Notas internas sobre proveedores. Puede decidir
escribir una advertencia simple o un mensaje de bloqueo.
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Agregar una advertencia en un producto
Cuando activa la función, obtiene una nueva opción en la pestaña Comprar en la página del producto donde puede
agregar una advertencia o un mensaje de bloqueo.
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Intentando comprar con advertencias o mensajes de bloqueo
Si intenta validar una orden de compra de un proveedor o con un producto con una advertencia, aparecerá un
mensaje. Puede ignorarlo haciendo clic en Aceptar.

Sin embargo, si es un mensaje de bloqueo, no puede ignorarlo.

Productos Dropship
El envío directo es un método en el que el proveedor no mantiene los productos en stock, sino que los transfiere
directamente del proveedor al cliente.

Nota
Necesita los módulos de Ventas, Inventario y Compras para que esta función funcione.

Activar la función de envío directo
Vaya a Compras ‣ Configuración ‣ Configuración y seleccione Envío directo (Dropshipping).

29



Se ha creado una nueva ruta Envío directo (Dropshipping). Puede elegir un producto y marcar la ruta de envío directo.
También debe definir a qué proveedor comprará el producto. Ahora, cada vez que se venda este producto, se enviará
directamente.

Si no siempre envía ese producto, puede ir a Ventas ‣ Configuración ‣ Configuración y marcar la casilla frente a Rutas
específicas del pedido.

Cuando crea una cotización o un pedido de venta, ahora puede decidir, línea de pedido por línea de pedido, qué
productos deben enviarse directamente seleccionando la ruta de envío directo en la línea SO.
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Envío directo de un producto
Una vez que se confirma una orden de venta con productos para envío directo, Odoo genera una solicitud de
cotización para comprar el producto al proveedor. Si confirma esa solicitud de cotización en una orden de compra, se
creará una transferencia de su proveedor directamente a su cliente. Los productos no pasan por su propio stock.

Acuerdos de compra

Gestionar pedidos abiertos
Una orden general es una orden de compra que un cliente coloca con su proveedor para permitir múltiples fechas de
entrega durante un período de tiempo, a menudo negociado para aprovechar precios predeterminados.

Configuración
Para que esta función funcione, vaya a Compras ‣ Configuración ‣ Configuración y active la función Acuerdos de
compra

Iniciar un pedido general
Para utilizar esta función, vaya a Compras ‣ Acuerdos de compra. Una vez que esté creando el acuerdo de compra,
acceda al menú desplegable Tipo de acuerdo y seleccione Pedido general.
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A continuación, puede crear su nuevo pedido general, seleccionar su proveedor, los productos, la fecha límite del
acuerdo, la fecha de pedido y la fecha de entrega. Cuando esté satisfecho con su contrato de compra, confírmelo. Su
estado cambiará de * Borrador * a En curso y aparecerán nuevas RFQ / Pedidos en la esquina superior derecha del
documento.

RFQ de la orden abierta
Desde su pedido general puede crear una nueva cotización, Odoo autocompletará el documento con el (los) producto
(s) de su pedido general, solo tiene que elegir la cantidad y confirmar el pedido. Cuando regrese al pedido general,
verá cuántas cantidades ya ha pedido de su pedido general.

Precios de proveedores de su producto
Cuando se valida un pedido general, se agrega una nueva línea de proveedor en su producto. Puede ver cuáles están
vinculados a un pedido general y dar prioridad a los que desee con las flechas a la izquierda del nombre del
proveedor. Gracias a esto, un pedido abierto se puede utilizar para el reabastecimiento automático (usando reglas de
reorden o configuración hecha a pedido).
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Consejo
También puede crear una solicitud de cotización desde el menú de solicitud de presupuesto clásico y vincularlas con
una orden abierta existente.

Gestionar convocatoria de licitación
Una convocatoria de licitación (Call for Tender) es un procedimiento especial para solicitar ofertas de múltiples
proveedores para obtener el precio más interesante.

Configuración
Para que esta función funcione, vaya a Compras ‣ Configuración ‣ Configuración y active la función Acuerdos de
compra.

Crear una licitación
Para utilizar esta función, vaya a Compras ‣ Acuerdos de compra. Cree un nuevo acuerdo de compra, acceda al menú
desplegable Tipo de acuerdo y seleccione Convocatoria de licitación. Cuando esté satisfecho con su acuerdo de
compra, confirme que pasará de Borrador a Confirmado y aparecerán nuevas RFQ / Pedidos en la esquina superior
derecha del documento.
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Solicitar nuevas cotizaciones del Call for Tender
Desde la convocatoria de licitación, Odoo completará automáticamente la RFQ con los productos de su licitación.

Seleccione la mejor oferta
Las distintas RFQ y pedidos vinculados a la convocatoria de licitaciones estarán en el botón RFQ / Pedidos donde
puede seleccionar y confirmar la mejor oferta.

Cerrar la licitación
Una vez que haya terminado con su llamado a licitación, no olvide cerrarlo.

Reposición

Flujos de reabastecimiento

Configurar envío directo
Descripción general
El envío directo permite entregar la mercancía directamente del proveedor al cliente. Significa que los productos no
transitan por su stock.

Configuración
Primero, configure las Rutas y Dropshipping. Vaya a Inventario ‣ Configuración ‣ Configuración. Verifique
Enrutamiento avanzado de productos usando reglas en la sección Rutas y Permitir a los proveedores entregar
directamente a sus clientes en la sección Envío directo.
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Tiene que permitir la elección de la ruta en la orden de venta. Vaya a la aplicación Ventas, Configuración ‣
Configuración y marque Elegir rutas específicas en líneas de órdenes de venta (avanzado).

¿Cómo utilizar el envío directo?
Cree la orden de venta y seleccione la ruta como Dropshipping en las líneas de orden correspondientes.

Una vez que se haya confirmado el pedido, no se creará ningún movimiento de su stock. Los productos se entregarán
directamente de su proveedor a su cliente.

Nota
Para poder facturar la entrega, debe establecer la política de facturación de su producto en Cantidades pedidas.
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No te quedes sin stock gracias a las reglas de reorden
Para asegurarse de que nunca se quede sin existencias, es posible que desee definir Reglas de reorden en los
productos. Gracias a las reglas de reorden, Odoo le ayudará a reponer sus existencias cuando alcance un nivel
mínimo de existencias.

Establecer una regla de reordenamiento
Abra un producto disponible, encontrará la pestaña Reglas de reorden.

Nota
También puede acceder a todas sus reglas de reordenación desde Inventario ‣ Datos maestros ‣ Reglas de
reordenación.

Una vez en el siguiente menú, puede crear las reglas de reordenamiento vinculadas a su producto. A partir de ahora,
cada vez que este producto alcance la cantidad mínima repondrá su stock hasta su cantidad máxima.

Consejo
Las reposiciones se llevarán a cabo cuando se ejecute el programador en el módulo de Inventario. De forma
predeterminada en Odoo, los programadores se ejecutarán todas las noches a las 12:00 p.m. Consulte también:
Configurar y ejecutar programadores

A partir de ahora, cada vez que un producto con una regla de reorden alcance el stock mínimo, el sistema verá
automáticamente cómo satisfacer esa necesidad en función de la configuración del producto (por ejemplo, crear un
RFQ, crear un MO, etc.).

Solución de problemas
Para que sus reglas de reordenamiento funcionen, su producto debe estar configurado correctamente. Si está
utilizando la ruta de compra, necesita un proveedor para el producto. Si está utilizando la ruta de fabricación, será un
BoM en el producto. Si el producto no está completamente configurado o hay un error en sus rutas, se registrará una
próxima actividad en el producto informándole que hay un problema con la configuración.
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Desencadenar la compra de productos en función de las ventas
(fabricación a pedido)
Si no mantiene existencias de sus productos, es posible que deba activar órdenes de compra en cada venta que
realice. Gracias a ser una solución totalmente integrada, Odoo te permite hacerlo fácilmente en un solo paso.

Configurar el producto
Abra un formulario de producto y, en la pestaña de inventario, marque las rutas Comprar y Realizar pedido.

No olvide establecer también un proveedor en la pestaña Comprar.

Nota
Los módulos de Inventario, Ventas y Compras deben estar instalados en Odoo para que esta característica funcione.

Cree una orden de venta usando Compra & MTO
Cree una nueva orden de venta con su producto. Cuando confirma el pedido, se crea un pedido de entrega con el
estado Esperando otra operación. Se creará automáticamente una nueva RFQ en su módulo de Compras. Tenga en
cuenta que puede ver para qué SO se ha creado esta RFQ gracias al campo Documento de origen, visible en la RFQ.

Cuando confirma la RFQ en una orden de compra, se crea automáticamente un recibo y se accede directamente
desde su orden de compra con el uso del botón Envío.

Puede validar la recepción de sus productos. Cuando regrese a la orden de entrega, verá que los productos ya están
listos para ser enviados.
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Consejo
Mientras su RFQ no esté confirmada, Odoo seguirá agregando líneas de orden de compra automáticamente debajo
de ella.

Programe sus recibos y entregas
Para administrar la programación de su cadena de suministro, deberá utilizar Odoo Lead Times. Los tiempos de
entrega son los tiempos esperados necesarios para recibir, entregar o fabricar productos.

Configurar plazos de entrega
Plazo de ejecución del proveedor
El tiempo de entrega del proveedor es el tiempo que necesita su proveedor para entregarle el producto. Para
configurar los plazos de entrega de su proveedor, vaya a la página de un producto, en la pestaña de compra, haga clic
en un Proveedor una vez allí, puede cambiar el plazo de entrega para ese Proveedor y Producto.

Plazo de ejecución del cliente
El tiempo de entrega del cliente, por otro lado, es el tiempo que necesita para entregar el producto a su cliente.
Para configurar el tiempo de espera de su cliente, abra un producto y vaya a la pestaña Inventario. Luego puede
agregar cuántos días necesita.

Plazo de ejecución de fabricación
El plazo de fabricación es el tiempo que necesita para fabricar el producto. Para configurar su tiempo de entrega de
fabricación, abra un producto y vaya a la pestaña Inventario. Luego puede agregar cuántos días necesita.

Configurar plazos de entrega de seguridad
Odoo también le permite configurar los Días de seguridad, lo que le permite hacer frente a posibles retrasos a lo largo
de la cadena de suministro y asegurarse de cumplir con sus compromisos. La forma más sencilla es ir a Configuración
desde cualquier módulo y escribir Lead Time en la barra de búsqueda. Desde allí, marque cada casilla y configure sus
distintos Plazos de entrega de seguridad para sus necesidades.
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Alternativamente, puede ir a la configuración del módulo de Inventario y el módulo de Fabricación para configurar esos
ajustes.

Tiempos de entrega y seguridad en un caso de uso
Por ejemplo, vende un automóvil hoy (1 de enero), que se compra por pedido, y se compromete a entregar a su
cliente dentro de los 20 días (20 de enero). Aquí está la configuración de su producto:

● Plazo de ejecución de seguridad para las ventas: 1 día
● Plazo de entrega de seguridad para la compra: 1 día
● Plazo de ejecución de la entrega del proveedor: 9 días

En tal escenario, el programador activará los siguientes eventos según su configuración.

● 19 de enero: fecha de entrega programada (20 de enero - 1 día de plazo de seguridad para Ventas)
● 18 de enero: fecha de recepción programada (19 de enero - 1 día de plazo de seguridad para la compra)
● 10 de enero: fecha del pedido = fecha límite para realizar el pedido de su proveedor (19 de enero - 9 días de

plazo de entrega del proveedor)

Multiempresas

¿Cómo configurar un flujo de compra / venta de varias empresas?
Descripción general
Odoo es una excelente solución para ayudar a las pequeñas empresas a hacer crecer su negocio. Pero también
satisface perfectamente las necesidades de las empresas multinacionales. La característica interempresarial te ayuda
a comprar y / o vender productos y servicios entre las diferentes sucursales de tu conglomerado.
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1. Las órdenes de compra y las órdenes de venta pueden estar relacionadas. Si una empresa de su grupo crea
una compra o una orden de venta, el documento correspondiente se crea automáticamente para su empresa.
Todo lo que tienes que hacer es comprobar que todo sea correcto y confirmar la venta. Puede automatizar la
validación de sus pedidos de compra y venta.

2. También es posible manejar solo facturas y reembolsos.

Administrar reglas de empresas vinculadas
Vaya a Configuración ‣ Configuración general. Marcar Gestionar varias empresas y luego Gestionar entre
empresas. Haga clic en Aplicar.

Aparecerán nuevas opciones.

En la lista desplegable, elija la empresa a la que desea agregar reglas. Si hace clic en la configuración de SO y PO
para entre empresas, obtendrá opciones adicionales.
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Cuando haya terminado, haga clic en Aplicar, luego puede repetir los mismos pasos para las otras empresas.

Nota
Para poder administrar las reglas entre empresas, asegúrese de que su usuario tenga los derechos para administrar
las empresas.
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